
Fokus og struktur i din 
forretning -
workshoprække for 
(solo)iværksættere

RETNING, STRUKTUR & 
BÆREDYGTIG INDTJENING
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Temaer & indhold

Workshop 1: Retning

Du får klarhed over din idé og en konkret plan, du 
kan handle på.

Workshop 2: Struktur 

Du skaber en arbejdsform og rytme, der holder 
dig i fremdrift.

Workshop 3: Salg & prissætning 

Du lærer at tage penge for dit arbejde på en 
måde, der føles rigtig – og er bæredygtig på den 
lange bane.
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Savner du retning, struktur og en 
bæredygtig indtjening? 

Så er denne workshoprække skabt til dig. 
Kan tages som enkelt workshop eller samlet 
forløb. 

Max 8 deltagere pr. workshop, så du er 
garanteret målrettet og direkte feedback. 



Workshop 1: Retning

Du går hjem med:

✓ En tydelig retning og en skarp formuleret 
kerne i din idé

✓ Et klart overblik over dine vigtigste spor 

✓ En realistisk 30-dages plan, der gør det let at 
komme i gang med det samme.
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Passer til dig, hvis du:

• Har en idé, men mangler retning og klarhed

• Har svært ved at vælge mellem muligheder 
eller har alt for mange projekter i gang

• Ved hvad du burde gøre – men ikke får det 
gjort

• Savner et tydeligt næste skridt og brugbar 
sparring.

Fra idé til konkrete handlinger: Skab klarhed, fokus og en realistisk plan
Hjælper dig med at få styr på kernen i din idé og oversætte den til konkrete handlinger. Vi arbejder 
med fokus, prioritering, overblik og de første skridt.



Workshop 2: Struktur

Du går hjem med:

✓Din egen personlige planlægningsramme 

✓ En realistisk måde at holde dig selv i 
fremdrift på – også når motivationen svigter

✓ Konkrete mikrovaner, der hjælper dig, når 
du går i stå.
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Passer til dig, hvis du:

• Har svært ved at skabe stabilitet og 
arbejdsmæssige rytmer

• Let mister fokus 

• Tvivler, udsætter eller mister momentum

• Har brug for en arbejdsform, der passer til 
dig.

Bliv din egen projektleder: Skab fremdrift med struktur og rytme.
Som (solo)iværksætter er du både leder, medarbejder, planlægger og udfører. Vi arbejder med 
selvledelse, ugerytmer, mikrovaner og metoder til at håndtere modstand. 



Workshop 3: Salg & prissætning

Du går hjem med:

✓ Klarhed over, hvad du reelt sælger og 
hvorfor det har værdi for andre

✓ En prissætning, der afspejler både din 
faglighed, dit arbejde og den forretning, du 
vil bygge

✓ Konkrete formuleringer, du kan bruge, når 
du taler med kunder om pris og ydelser.
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Passer til dig, hvis du:

• Synes salg er svært eller 
grænseoverskridende

• Er i tvivl om, hvad dine ydelser er værd

• Sætter priser, men bagefter tvivler eller 
justerer dem ned

• Gerne vil sælge mere – uden at gå på 
kompromis med dig selv.

Fra værdi til betaling: Skab tryghed i salg og sæt priser, du kan stå inde for.
Salg og prissætning er en del af hverdagen. Vi arbejder med at tydeliggøre din værdi, finde den rette 
prissætning og skabe en måde at sælge på, som er naturlig for dig.



Pris & praktik
Enkelt workshop: 1.995 kr. ekskl. moms 
Alle tre workshops: 4.995 kr. ekskl. moms (spar 990 kr.)
OBS: Kun 8 pladser pr. workshop

Underviser og ansvarlig er:

Johanne Birn
www.johannebirn.dk
T: 29 29 49 31
E: johanne@johannebirn.dk

Sted: Studie 22, Studsgade 22, Aarhus C 
Tidsrum: kl. 09.00-15-30.
Dato: tjek www.johannebirn.dk 

Kontakt Johanne Birn for spørgsmål og tilmelding

Om Johanne Birn
Siden 2017 har jeg levet af min egen 
konsulentvirksomhed, som er vokset gennem 
relationer, anbefalinger og langvarige samarbejder – 
ikke store markedsføringsbudgetter.
Jeg ved, hvordan du går fra idé til forretning som 
(solo)iværksætter, og hvordan du skaber struktur og får 
ting til at ske. 
I mine workshops får du ærlig sparring, konkrete 
værktøjer og en praksisnær tilgang, jeg selv bruger i 
hverdagen.

johannebirn.dk
http://www.johannebirn.dk/

	Netværk som Fælles Kompetence: Styrk Organisationens Samarbejde og Innovation
	Slide 1: Fokus og struktur i din forretning - workshoprække for (solo)iværksættere
	Slide 2: Temaer & indhold
	Slide 3: Workshop 1: Retning
	Slide 4: Workshop 2: Struktur
	Slide 5: Workshop 3: Salg & prissætning
	Slide 6: Pris & praktik


